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Pneumatyka dla przemystu

DORADCA TECHNICZNO-HANDLOWY
w BIURZE OBStUGI KLIENTA
Dtugoteka

: Wierzymy, ze doswiadczenie i pasja sg podstawg sukcesu. Dzi$ doceniajg to
< AIR-COM » nasiklienci, partnerzy i pracownicy. To wfasnie sprawito, ze w ciggu 17 lat
PNEUMATY KA-AUTOMATYKA staliSmy sie jednym z wiodgacych dystrybutoréw elementéw i komponentéw
pneumatyki sitowej.

Osiggniecie obecnej pozycji nie bytoby mozliwe bez wartosci jakie wyznajemy i ludzi, z ktorymi
wspolnie realizujemy cele. Od poczatku firme tworzg ludzie z pasjg i ogromnym doswiadczeniem w
branzy pneumatyki i automatyki. Wazne sg dla nas takie wartosci jak szacunek, profesjonalizm i
wiedza. Jesli podzielasz nasza filozofie, zachecamy do aplikowania.

Nasze oczekiwania
Mozesz dotgczyc¢ do zespotu pasjonatow i pracowac w rozwijajqcej sie firmie, jesli ten profil pasuje do
Ciebie

® wiedza i/lub doswiadczenie techniczne - na poziomie podstawowym, ze szczeg6téow
przeszkolimy, przygotujemy i wdrozymy do pracy

@ zainteresowanie tematami technicznymi, mile widziane pneumatyka i automatyzacja
procesow produkcyjnych - praca bedzie wéwczas bardzo ciekawa

® swietna komunikacja z klientem - rozmowy telefoniczne i osobiste to znaczna czesc¢
codziennych obowigzkéw

® umiejetnosci sprzedazowe - fachowe doradztwo i odpowiednie podejscie do potrzeb
klienta sa dla nas niezwykle waine

® tatwos¢ redagowania tresci w korespondencji mailowej - odpowiedzi na zapytania oraz
przygotowywanie ofert powinno przebiegac¢ szybko i profesjonalnie

® wielozadaniowos¢, umiejetnosé rozwigzywania problemoéw i zdolnos¢ kreatywnego
myslenia - praca z klientami bywa zaskakujaca

® aktywnos$¢, otwartosé na zmiany i wyzwania, motywacja do osiggania zatozonych celéw,
samodzielnos¢ i dobra organizacja pracy - to na pewno doceniamy

® prawo jazdy kategorii ,,B” - praca ma charakter stacjonarny, ale moga sie przydac



Twoje zadania
Bedziesz je realizowat po etapie wdrozenia oraz odbyciu kompleksowego szkolenia technicznego i
sprzedazowego

biezgca obstuga klientéw — telefoniczna, mailowa oraz stacjonarna

utrzymywanie relacji z obecnymi klientami i aktywne pozyskiwanie nowych

doradztwo w zakresie oferowanych produktow i ustug

przygotowywanie ofert handlowych oraz negocjowanie warunkéw sprzedazy

monitorowanie procesu realizacji zamdéwien

wspieranie klientéow w uzytkowaniu nowoczesnej platformy zakupowej B2B

aktywna wspoétpraca z innymi dziatami firmy

dbanie o przestrzeganie procedur i wysokich standardéw zgodnie z polityka firmy

budowanie przyjaznej atmosfery pracy opartej na wartosciach firmy: szacunku,
profesjonalizmie, wiedzy

Nasza propozycja
To tylko kilka najwazniejszych informacji. Inne bedq mitg niespodziankgq.

—\> . ciekawa praca w firmie o E konkurencyjne wynagrodzenie,

& ugruntowanej pozycji adekwatne do doswiadczenia

QQ ) udziat w budowaniu rozwijajacej uczciwy i przejrzysty systemem
o0 sie marki cieszagcej sie uznaniem /'

Q?o Klientow o premiowania za efekty pracy
moziliwo$¢ rozwoju, zdobycia E stabilne zatrudnienie w oparciu o
doswiadczenia oraz szerokiej '> 4’ umowe o prace, niezbedne
wiedzy A narzedzia

) duza samodzielnos¢, otwartosé na przyjazna atmosfera pracy w

m kreatywne pomysty zespole pasjonatow
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